Кейс: «Вибір франшизи для відкриття бізнесу в сфері швидкого харчування»

Ситуація Ви — потенційний франчайзі, який планує відкрити власний бізнес у місті середнього розміру. У вас є власні кошти в обсязі, достатньому для покриття стартових інвестицій, і ви готові взяти кредит на частину суми.
Ви розглядаєте дві франшизи з різних концепцій і сегментів ринку. Обидві франшизи активно розвиваються через франчайзинг і пропонують готові бізнес-моделі.
Завдання Самостійно знайти актуальну інформацію про ці франшизи (станом на 2026 рік) з відкритих джерел (офіційні сайти франшиз, рейтинги франчайзингу, статті, відгуки франчайзі, бізнес-каталоги тощо) і провести повноцінне порівняння.
Етапи аналізу, які потрібно виконати:
1. Ідентифікація франшиз Визначте реальні назви двох франшиз, які відповідають описаним концепціям. Обґрунтуйте свій вибір.
2. Збір ключової інформації про кожну франшизу
· Паушальний (вступний) внесок
· Загальний обсяг інвестицій (включаючи ремонт, обладнання, товарний запас, маркетинг)
· Роялті (% від обороту) та додаткові платежі (маркетинговий фонд тощо)
· Вимоги до приміщення (площа, локація, технічні умови)
· Середній чек і прогнозований місячний оборот точки
· Заявлений термін окупності
· Кількість діючих точок у мережі
· Основні елементи підтримки від франчайзера (навчання, постачання, маркетинг, програмне забезпечення, контроль якості)
· Цільова аудиторія та позиціонування бренду
3. Порівняльна таблиця Створіть таблицю з усіма ключовими параметрами для наочності.
4. SWOT-аналіз Проведіть SWOT для кожної франшизи (або порівняльний SWOT двох варіантів).
5. Оцінка ризиків Визначте основні ризики для кожної моделі (сезонність, конкуренція, залежність від постачальників, економічні фактори, витрати на персонал тощо).
6. Фінансовий розрахунок (спрощений)
· Припустіть реалістичний місячний оборот для середнього міста.
· Розрахуйте приблизну точку беззбитковості.
· Оцініть потенційний чистий прибуток на 2-й рік роботи.
7. Висновок і рекомендація
· Яку з двох франшиз ви оберете і чому?
· Які аргументи на користь вашого вибору (інвестиційна привабливість, швидкість окупності, стійкість бізнес-моделі, перспективи розвитку тощо)?
· Чи є сенс розглядати інші формати або гібридні рішення?
Цей кейс повністю універсальний, не прив'язаний до конкретного ринку чи країни, і дозволяє студенту самостійно провести повноцінне дослідження та прийняти обґрунтоване рішення.
Якщо потрібно — можу додати шаблон таблиці або розширити завдання (наприклад, додати пункт про юридичні аспекти франчайзингового договору).

