Методичні рекомендації до практичного заняття: Економічна характеристика роздрібної торгівлі (умова 2ч.)
Задача 1.
Собівартість виробу – 480 грн, рентабельність – 30%, ставка акцизного збору – 35%, націнка посередника – 25% ціни виробника, роздрібна ціна виробу – 1824 грн, ПДВ – 20%, витрати обігу торгівлі на одиницю продукції – 240 грн.  
Визначити прибуток у складі торговельної надбавки. 
Розв’язання:
1. Пвир=  Свх R= 480х30% = 144 грн; 
2. Ца = Св+ Пвир/ (100-Акз)х100 = (480 + 144) / (100 – 35) × 100= 960 грн; 
3. Ц відп. вир .= 960 × 1,2 = 1152 грн; 
4. Н посередника = Цвідп х Нпос= 1152 × 0,25 = 288 грн; 
5. Ц посередника = Цвідп+ Нпос= 1152 + 288 = 1440 грн; 
6. Надбавка торг. = Розд ц - Цпос = 1824 – 1440 = 384 грн; 
7. Прибуток у складі торг. надбавки = Нт - ВО = 384 – 240 = 144 грн. 


Задача 2.
Торговельне підприємство щотижнево отримує 120 ящиків пива “Оболонь”, 30% з них продаються в 4 філіях рівними частинами. Тариф транспорту становить 47 ум. од. за 1 год. роботи. У середньому при завезенні в кожну філію пива автомобіль затримується на 45 хв. Витрати на заробітну плату – 5,8 ум. од. на один ящик, інші витрати становлять 1330 ум. од. на всю  партію. Підприємство планує отримати прибуток у розмірі 12% на одну пляшку. Відпускна ціна заводу–виробника – 1,10 ум. од. за одну пляшку.  
Розрахувати найнижчу роздрібну ціну на пиво “Оболонь”, єдину для  магазину та філій. 
Розв’язання:
1. Загальний час роботи транспорту становить: 
ЗЧас= 45хв х 5 / 60 = 3,75 або 4 год. 
2. Транспортні витрати: 
ТрВ = 47 х 4= 188 ум.од
3. Загальна кількість пляшок пива: 
Зк-ть = 120 х 20 =2400 
4. Інші витрати загалом та на одну пляшку відповідно: 
В 1пл = (В ЗП х Q) + ІВ + ТрВ = (5,8 х 120)+1330,0+188 = 2214,00 умод.
5. Ц 1пляшки =В 1пл/ загальну к-ть пляшок = 2214,00/ 2400 = 0,92 умод.
6. Ціна пляшки пива з урахуванням відпускної ціни виробника та прибутку підприємства складатиме: 
	Ц пвідп= (Ц 1пл + Цвідп) х Пр = (0,92+ 1,10) х1,12 = 2,26умод.
7. Роздрібна ціна на пиво:   Цр = Цвідп х ПДВ = 2,26 × 1,2 = 2,71 ум.од. 



Задача 3.
Відпускна ціна жіночого костюма фабрики–виробника разом з ПДВ становить 102 ум. од. Витрати оптової бази, пов’язані з придбанням та транспортуванням виробів – 1450 ум. од. Загальна кількість придбаних виробів – 150. Оптова база планує отримати прибуток у розмірі 12 ум. од. за один костюм. Витрати роздрібного торговельного підприємства, пов’язані з доставкою товару з оптової бази, підготовкою до продажу та реалізацією, становлять 4380 ум. од. Торговельне підприємство планує отримати прибуток у розмірі 30 ум. од.  
Розрахувати оптову та роздрібну ціну на жіночий костюм. 
Розв’язання:
1. Витрати оптової бази на 1 жіночий костюм: 
Вопт=Впртр / Q = 1450 / 150 = 9,67 ум. од. 
2. Прибуток оптової бази на 1 жіночий костюм: 12 ум. од. 
3. Надбавка оптової бази: Нт = Вопт + Пр = 9,67 + 12 = 21,67 ум. од. 
4. Відпускна ціна жіночого костюма фабрики-виробника  без ПДВ:  
Цвідп без ПДВ = 102/1,20=85,00 ум. од. (за 1 костюм).  
5. Оптова відпускна ціна оптової бази 1 виробу з ПДВ:  
Цопт = (Цвідп + Нт)х ПДВ = (85 + 21,67) × 1,2 = 128,0 ум. од. 
6. Витрати  роздрібного торговельного підприємства на 1 виріб: 
В 1в = Врозд / Q = 4380 / 150 = 29,2 ум. од. 
7. Оптова відпускна ціна оптової бази 1 виробу без ПДВ:  
Оптова ціна без ПДВ = відпускна без ПДВ + витрати оптової бази на 1 шт. + прибуток оптової бази= 85,00+9,67+12=106,67 ум.од
Цопт 1в= 106,7 ум. од 
8. Роздрібна ціна роздрібного торговельного підприємства: 
[bookmark: _GoBack]Црозд =  (Ц опт1в + В 1в + Пр)х ПДВ = (106,7+29,2+30) х1,2= 199,1 ум. од. 

