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1.1 Виробнича програма підприємства та її показники

Виробнича програма підприємства – це система планових завдань з виробництва і доставки продукції споживачам у розгорнутій номенклатурі, асортименті, відповідної якості у встановлені строки згідно угодам постачання.
Номенклатура – перелік назв окремих видів продукції, асортимент – різновиди виробів в межах даної номенклатури.
Виробнича програма підприємства є планом виробництва та реалізації продукції та основним розділом плану господарсько- фінансової діяльності підприємства. Вона визначає:
· обсяги випуску продукції;
· номенклатуру продукції;
· асортимент продукції;
· кількість;
· якість;
· строки;
· вартість продукції.
Задачі	розроблення	виробничої	програми	на	підприємстві наступні:
· найбільш повне використання виробничих потужностей та ресурсного потенціалу підприємства;
· забезпечення стійких темпів зростання випуску продукції як у вартісних, так і у натуральних показниках;
· формування	номенклатури	та	асортименту,	підвищення якості продукції з урахуванням попиту та дій конкурентів.
Показники	виробничої	програми	підприємства	можна поділити на дві головні групи:
· якісні (сортність, марка, частка продукції, що відповідає світовим стандартам тощо);
· кількісні:

1) натуральні показники;
2) трудові показники – використовуються для оцінки трудомісткості продукції;
3) вартісні	показники	–	необхідні		для	узагальненої	оцінки обсягів	діяльності	підприємства,	для	співставлення	витрат	та отриманого прибутку, оцінки ефективності діяльності підприємства. Розглянемо вартісні показники виробничої програми більш ретельно, бо саме вони є універсальними показниками в системі
оцінки обсягів виробництва. До них належать наступні:
· товарна продукція;
· валова продукція;
· реалізована продукція;
· внутрішньозаводський оборот;
· валовий оборот;
· чиста продукція,
· умовно-чиста продукція.
Товарна продукція – характеризує обсяг готової продукції, напівфабрикатів, призначених для реалізації стороннім організаціям, а також робіт і послуг промислового характеру, що виконані для інших підприємств.
Показники об'єму товарної будівельної продукції застосовуються для оцінки кінцевого результату виробничої діяльності будівельних організацій.
Обсяги товарної продукції визначаються за наступною формулою:
ТП  ГП  ПФ  Пп  Об ,	(1.1) де ГП – готова продукція, грн.;
ПФ – напівфабрикати, що реалізуються стороннім споживачам, грн.;
Пп – роботи промислового характеру, що виконуються для інших підприємств, грн.;
Об – вартість обробки продукції з давальницької сировини, грн.
Під готовою продукцією будівельної організації розуміється об'єм продукції, створеної в результаті основної діяльності цієї організації за певний період.

Товарна будівельна продукція є обсягом будівельно- монтажних робіт за договірними кошторисними цінами на закінчених об’єктах будівництва і зданих в звітному періоді в установленому порядку.
Валова продукція – характеризує загальний обсяг виробництва, тобто обсяг виготовленої продукції, робіт та послуг, виконаних на підприємстві за певний період часу у незмінних (порівняних) цінах.
ВП  ТП  НЗВП  НЗВК  ІП  ІК ,	(1.2)
де НЗВп, НЗВк – вартість залишків незавершеного виробництва відповідно на початок та на кінець періоду, грн.;
Іп, Ік – вартість інструменту для власних потреб, відповідно, на початок та на кінець періоду, грн.
Валова продукція будівельного підприємства оцінює обсяги будівельно-монтажнихї робіт з врахуванням поточних обсягів незавершеного бувіництва.
Валовий оборот характеризує загальні обсяги продукції та робіт, що виготовлені на підприємстві всіма його підрозділами, незалежно від призначення – для власних цілей чи реалізації на сторону – за певний період.
ВО  ВП  ВЗО,	(1.3)
де ВЗО – внутрішній оборот, грн.
Внутрішній оборот – це та кількість продукції підприємства, що використовується всередині нього для подальшої переробки.
Реалізована продукція – це товарна продукція, яку фактично відвантажено або здано замовнику та оплачено споживачем за певний період.
РП  ТП  ГП  ГК  ЗП  ЗК ,	(1.4)
де Гп, Гк – залишки готової нереалізованої продукції на початок та кінець періоду, грн.;

Зп, Зк – залишки відвантаженої продукції, за яку термін сплати ще не настав, і продукції на відповідальному зберіганні у покупців на початок та кінець періоду, грн.
Під обсягом реалізованої будівельної продукції розуміється товарна продукція, прийнята замовником по акту. Показник відображає результати виробничо-господарської діяльності будівельної організації. Це кошторисна вартість будівельно- монтажних робіт щодо зданих замовнику об'єктів, комплексів, спеціальних будівельних і монтажних робіт в звітному періоді.
Чиста продукція – характеризує додаткову вартість, що створена на підприємстві за певний період.
ЧП  ТП  МВ  А,	(1.5)
де МВ – матеріальні витрати на виробництво продукції, грн.; А – сума амортизаційних відрахувань за період, грн.
Умовно-чиста продукція:

УЧП  ЧП  А

або

УЧП  ТП  МВ.	(1.6)


Показники чистої та умовно-чистої продукції відображають частину кошторисної вартості будівельно-монтажних робіт будівельної організації, яка є результатом власних зусиль її працівників зі створення будівельної продукції.

1.2 Обґрунтування виробничої програми підприємства

Виробнича програма підприємства повинна бути обґрунтована наявними виробничими ресурсами (виробничими фондами, трудовими та матеріальними ресурсами), а також виробничою потужністю підприємства.
Виробнича програма будівельної організації визначається по потужності провідних виробничих будівельних підрозділів, ділянок або агрегатів, тобто по потужності провідних виробництв. Ведучими вважаються підрозділ, ділянка, агрегат, які виконують основні і наймасовіші операції і в яких зосереджена переважаюча частина устаткування.

Основними чинниками, які визначають величину виробничої програми будівельного підприємства, є:
· склад і кількість машин, механізмів, агрегатів і т.д.;
· техніко-економічні	норми	використовування	машин, механізмів, агрегатів і др.;
· ступінь прогресивності техніки і технології будівництва;
· фонд часу роботи устаткування;
· рівень організації виробництва і праці;
· планова	номенклатура	і	асортимент	продукції,	які безпосередньо впливає на трудомісткість виробництва продукції.
Обґрунтований обсяг виробництва будівельної продукції може бути визначений наступним чином:
1) відповідно до наявних виробничих фондів:
ВП(ТП)  ОФ  ФО ,	(1.7)
де ОФ – вартість основних виробничих фондів, грн.; Фо – фондовіддача.
2) відповідно до наявних трудових ресурсів:
ВП(ТП)  Р  ПП ,	(1.8)
де Р – чисельність працюючих на підприємстві, люд.; ПП – продуктивність праці, грн./люд.

3) відповідно до проєктної потужності підприємства:
ВП  ПрП  Квик ,	(1.9) де ПрП – проєктна потужність підприємства, грн.;
Квик	–	коефіцієнт	використання	проєктної	потужності підприємства.
Якісно обґрунтована виробнича програма підприємства є резервом підвищення ефективності використання його виробничих потужностей, що є однією з головних задач комерційного підприємства. Виконання цієї задачі є шляхом збільшення обсягів виробництва продукції та послуг, підвищення віддачі виробничого

потенціалу,	зниження	собівартості	продукції,	зростання рентабельності підприємства.

