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ВСТУП
Метою навчальної дисципліни є надати студентам можливість ініціювати і розвивати бізнес, заснований на даних, шляхом проходження всього циклу збирання інформації, обробки даних і отримання відчутних результатів.

Завданнями вивчення навчальної дисципліни є:

– формування розумі маркетингових завдань підприємства та забезпечення конкурентоспроможності підприємства в умовах розвинених ділових комунікацій в глобальній мережі Інтернет;

– формування уявлень про Інтернет-технології, що використовуються у бізнесі;

– вивчення особливості підприємницьких технологій, побудованих на використанні мережі Інтернет;

– формування словника професійної лексики в галузі підприємницькій діяльності на основі цифрових технологій;

– розвиток навичок реалізації типових бізнес задач на основі цифрових технологій.

формування та опис циклу життя цифрового бізнес проекту, починаючи від зародження ідеї і до згасання; 

– проводити аналіз будь-якого сегменту цифрового бізнесу, давати оцінки ефективності, монетизації, роботи з аудиторією;

– готувати аналітичні звіти в усіх напрямках життєдіяльності проекту (аналіз ринку, оцінка конкуренції, способи просування, підходи в роботі з аудиторією, кількісні показники, джерела фінансування);

– самостійно і правильно вибирати інструменти підприємницької діяльності для ведення ефективної цифрової компанії функціонування підприємства.

Зміст навчальної дисципліни направлений на формування наступних компетентностей, визначених стандартом вищої освіти зі спеціальності Спеціальність 051 «Економіка»:
ЗК1. Здатність генерувати нові ідеї (креативність)

ЗК2. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу

ЗК6. Здатність розробляти та управляти проєктами

СК1. Здатність застосовувати науковий, аналітичний, методичний інструментарій для обґрунтування стратегії розвитку економічних суб’єктів та пов’язаних з цим управлінських рішень.

СК3. Здатність збирати, аналізувати та обробляти статистичні дані, науково-аналітичні матеріали, які необхідні для розв’язання комплексних економічних проблем, робити на їх основі обґрунтовані висновки. 

СК4. Здатність використовувати сучасні інформаційні технології, методи та прийоми дослідження економічних та соціальних процесів, адекватні встановленим потребам дослідження.

СК7. Здатність обґрунтовувати управлінські рішення щодо ефективного розвитку суб’єктів господарювання

СК14**. Здатність визначати та критично оцінювати ключові тренди соціально-економічного розвитку та застосовувати їх для формування нових моделей економічних систем та процесів у науковій роботі.

Отримані знання з навчальної дисципліни стануть складовими наступних програмних результатів навчання за спеціальністю 051 «Економіка»:
ПРН5. Застосовувати аналітичний та методичний інструментарій для обґрунтування пропозицій та прийняття управлінських рішень різними економічними агентами (індивідуумами, домогосподарствами, підприємствами та органами державної влади).
ПРН8. Застосовувати відповідні економіко-математичні методи та моделі для вирішення економічних задач.
ПРН10. Проводити аналіз функціонування та розвитку суб’єктів господарювання, визначати функціональні сфери, розраховувати відповідні показники які характеризують результативність їх діяльності.
ПРН11. Вміти аналізувати процеси державного та ринкового регулювання соціально-економічних і трудових відносин.

ПРН15. Демонструвати базові навички креативного та критичного мислення у дослідженнях та професійному спілкуванні.
ПРН21. Вміти абстрактно мислити, застосовувати аналіз та синтез для виявлення ключових характеристик економічних систем різного рівня, а також особливостей поведінки їх суб’єктів.
ПРН22. Демонструвати гнучкість та адаптивність у нових ситуаціях, у роботі із новими об’єктами, та у невизначених умовах. 

ПРН23. Показувати навички самостійної роботи, демонструвати критичне, креативне, самокритичне мислення.
Програма навчальної дисципліни

Модуль 1. МЕТОДИ АНАЛІЗУ ДАНИХ
Тема 1. Статистичні методи аналізу даних
Основні поняття й завдання аналізу даних. Загальна методологія дослідження. Перевірка статистичних гіпотез. Дисперсійний аналіз. Кореляційний аналіз. Факторний аналіз. Завдання та методи класифікації даних. Побудови й дослідження регресійних моделей.

Тема 2. Методи інтелектуального аналізу даних 

Основні поняття та визначення інтелектуального аналізу даних. Мета використання технології. Сфера застосування. Класи систем інтелектуального аналізу даних. Методи використання навчальної інформації. Типи даних для роботи в Data Mining. Процес Data Mining. Методи та стадії Data Mining. Задачі класифікації та кластеризації. Задачі прогнозування. Задачі візуалізації. Методи класифікації та прогнозування. Дерева рішень. Метод опорних векторів. Метод «найближчий сусід». Байєсова класифікація. Методи кластерного аналізу. Ієрархічні і ітеративні методи. Алгоритм k-середніх. Нейронні мережі. Моделі нейронних мереж. Карти Кохонена. Методи пошуку асоціативних правил.

Модуль 2. ІНФОРМАЦІЙНЕ ПІДҐРУНТЯ РОЗРОБКИ БІЗНЕС -МОДЕЛІ
Тема 3. Аналітичне дослідження ринку
Загальна характеристика ринку (опис ринку, аналіз тенденцій розвитку ринку, загальні показники ринку, розрахунок ємності ринку, сегментація та структурування ринку – дослідження структури ринку, сировинна база, технологія виробництва). Аналіз інвестиційної привабливості галузі (SWOT-аналіз ринкового спрямування, PEST-аналіз факторів впливу на ринок, існуючі ризики та бар'єри входу на ринок, побудова карти ризиків на ринку). Основні оператори ринку (перелік основних операторів ринку та їх опис, структурування операторів (по сегментам, групам, спеціалізації, регіонально), частки ринку основних операторів ринку, ступінь конкуренції та ризики, факторний аналіз ринкових часток конкурентів). Аналіз позицій та конкурентних переваг гравців ринку. Вподобання споживачів щодо товару, портрет споживача (аналіз інтернет-аудиторії в галузі, споживання в секторі B2G, аналіз державних тендерних закупівель (обсяги, структура по регіонах, організаторам та учасникам), структурування та сегментація споживання). Оцінка можливої частки на ринку. Регіони для ведення бізнесу та перспективи експорту продукції. Ціна та ціноутворення на ринку (динаміка цін на продукцію, опис факторів, що впливають на формування ціни, структура, собівартість продукції, рентабельність). Довгостроковий прогноз розвитку ринку (побудова гіпотез розвитку ринку, прогнозні показники розвитку ринку, рекомендації з розвитку на ринку).
Тема 4. Оцінка й обґрунтування вибору організаційно-правової форми бізнесу
Основні закони, що регулюють галузь (перелік, коротке резюме та особливості законів). Податки та збори на ринку (загальне оподаткування бізнесу; імпортні та експортні мита, плани про їх зміни). Особливості проведення державних закупівель (загальні принципи та умови проведення). Організаційно-правові форми бізнесу. Юридичний статус. Відповідальність за фінансовими зобов’язаннями. Трудові та майнові відносини. Розподіл прибутків. Вплив ефекту масштабу на розмір бізнесу.

Модуль 3. ЕКОНОМІЧНЕ ОБҐРУНТУВАННЯ БІЗНЕС-МОДЕЛІ
Тема 5. Фінансово-економічна оцінка бізнес-ідеї
Оцінка комерційної ефективності підприємницької ідеї в цілому. Витрати виробництва і реалізації продукції (послуг). Визначення потреби в оборотних коштах (оборотному капіталі). Загальні капіталовкладення (інвестиції). Звіт про прибутки і збитки. Грошові потоки та показники ефективності. Фінансовий профіль бізнес-плану. Оцінка ефективності участі в підприємницькій діяльності. Оцінка фінансової можливості реалізації бізнес-ідеї і розрахунок показників її ефективності. 

Тема 6. Основні показники ефективності підприємницької діяльності та методи їх оцінки
Класифікація показників ефективності підприємницької діяльності. Прості методи оцінки доцільності інвестицій. Чисті грошові надходження. Максимальний грошовий відтік. Показники ефективності підприємницької діяльності. Чиста поточна вартість. Індекс прибутковості інвестицій. Внутрішня норма прибутковості. Термін окупності інвестицій з урахуванням дисконтування. Максимальний грошовий відтік (потреба у фінансуванні з урахуванням дисконту, ДПФ).

Тема 7. Оцінка невизначеності і ризику бізнес-ідеї

Збільшена оцінка стійкості бізнес-ідеї. Збільшена оцінка стійкості бізнес-ідеї з точки зору його учасників. Розрахунок меж беззбитковості. Метод варіації параметрів. Граничні значення параметрів. Оцінка очікуваного ефекту бізнес-ідеї з урахуванням кількісних характеристик невизначеності. Ймовірнісна невизначеність. Інтервальна невизначеність.

РЕКОМЕНДАЦІЇ

для проведення практичних занять

Практичне заняття № 1-2
Тема 1. Статистичні методи аналізу даних
Мета – вивчити методи аналізу даних.
Завдання – вивчити основні поняття та завдання аналізу, способи перевірки гіпотез, можливості дисперсійного, кореляційного та факторного аналізу, способи дослідження регресійних моделей.
1. Доповіді:
· тренди, що впливають на інновації в цифровому бізнесі;
· цифрова економіка;

· цифровий бізнес.
2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції:

· основні поняття й завдання аналізу даних. 
· загальна методологія дослідження. 
· перевірка статистичних гіпотез. 
· дисперсійний аналіз. 
· кореляційний аналіз. 
· факторний аналіз. 
· завдання та методи класифікації даних. 
· побудова й дослідження регресійних моделей.
3. Практичні завдання: на основі представлених даних здійснити:

· формулювання робочої та альтернативної гіпотез;

· формулювання нульової й альтернативної гіпотез;

· статистичну перевірку гіпотез;

· оцінку систематичної та випадкової варіацій;

· дисперсійних аналіз.

4. Самостійна робота.
Практичне заняття № 3-4
Тема 2. Методи інтелектуального аналізу даних
Мета − вивчити методи інтелектуального аналізу даних 

Завдання – навчитися користуватися методом опорних векторів та «найближчого сусід», методом кластерного аналізу та ієрархічним і ітеративним методом, розібратися в сутності нейронних мереж та познайомитися з їх моделями. 

1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

· метод опорних векторів. 

· метод «найближчий сусід». 

· байєсова класифікація. 

· методи кластерного аналізу. 

· ієрархічні і ітеративні методи. Алгоритм k-середніх. 

· нейронні мережі. Моделі нейронних мереж. 

· карти Кохонена. 

· Методи пошуку асоціативних правил.

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:
· побудувати класифікатор для набору даних;

· розробити класифікатор для декількох класів, побудувавши бінарний класифікатор по векторі ознак;

· визначити кількість кластерів;
· провести ієрархічний кластерний аналіз;

· створити текст за допомогою нейронних мереж.

4. Самостійна робота.

Практичне заняття № 5-6
Тема 3. Аналітичне дослідження ринку
Мета – вивчити методику аналітичного дослідження ринку.
Завдання – навчитися оцінювати показники розвитку ринку, будувати гіпотези розвитку ринку, визначати прогнозні показники та формувати  рекомендації з розвитку

1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

· регіони для ведення бізнесу та перспективи експорту продукції. 

· ціна та ціноутворення на ринку (динаміка цін на продукцію, опис факторів, що впливають на формування ціни, структура, собівартість продукції, рентабельність). 

· довгостроковий прогноз розвитку ринку (побудова гіпотез розвитку ринку, прогнозні показники розвитку ринку, рекомендації з розвитку на ринку).

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:

· здійснити коротку характеристику регіону для перспектив бізнесу ;

· проаналізувати динаміку цін та визначити фактори вплику;

· визначити можливості зменшення собівартості продукції;

· запропонувати шляхи підвищення конкурентоспроможності продукції;

· оцінити представлені гіпотези та визначити контрольні показники;

4. Самостійна робота.
Практичне заняття № 7-8
Тема 4. Оцінка й обґрунтування вибору організаційно-правової форми бізнесу
Мета – вивчити порядок вибору організаційно-правової форми бізнесу
Завдання – навчитися обґрунтувати вибір організаційно-правової форми
1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

· організаційно-правові форми бізнесу;

· юридичний статус;

· відповідальність за фінансовими зобов’язаннями; 

· трудові та майнові відносини;

· розподіл прибутків;

· вплив ефекту масштабу на розмір бізнесу.

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:
· проаналізувати реєстраційні вимоги;

· визначити переваги та недоліки порядку оподаткування різних організаційних правових форм бізнесу для конкретної ситуації;

· проаналізувати та визначити переваги(недоліки) франчайзингової угоди;

· скласти та презентувати пакет засновницьких документів;

· скласти проекти трудового договору.

4. Самостійна робота.

Практичне заняття № 9-10
Тема 5. Фінансово-економічна оцінка бізнес-ідеї
Мета – вивчити методику фінансово-економічна оцінка бізнес-ідеї

Завдання – навчитися оцінювати бізнес-ідею

1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

· оцінка ефективності участі в підприємницькій діяльності. 

· оцінка фінансової можливості реалізації бізнес-ідеї і розрахунок показників її ефективності. 

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:
· провести маркетингове дослідження

· проаналізувати чисту поточну вартість (NPV), внутрішню норму окупності (IRR), показник строку окупності та прибутковості інвестицій;

· провести аналіз чутливості;

· провести сценарний аналіз;

· здійснити імітаційне моделювання;

· здійснити оцінку альтернативності дохідності власного капіталу;

4. Самостійна робота.

Практичне заняття № 11-12
Тема 6. Основні показники ефективності підприємницької діяльності та методи їх оцінки
Мета – вивчити показники ефективності підприємницької діяльності та методи їх оцінки 

Завдання – навчитися розраховувати та оцінювати показники ефективності підприємницької діяльності

1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

· індекс прибутковості інвестицій;
· внутрішня норма прибутковості;
· термін окупності інвестицій з урахуванням дисконтування;
· максимальний грошовий відтік (потреба у фінансуванні з урахуванням дисконту, ДПФ).

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:

· розрахувати та оцінити індекс прибутковості інвестицій;
· дисконтованим індексом прибутковості проекту;

·  розрахувати та оцінити індекс внутрішньої прибутковості;

· розрахувати та оцінити період окупності проекту (PBP);
· розрахувати та оцінити індекс рентабельності (RI – rate index).
4. Самостійна робота.

Практичне заняття № 13-16
Тема 7. Оцінка невизначеності і ризику бізнес-ідеї
Мета – вивчити порядок аналізу ділової активності.

Завдання – навчитися оцінювати ділову активність підприємства, аналізувати показники ділової активності, аналізувати дебіторську та кредиторську заборгованість.

1. Перевірка домашнього завдання.

2. Теоретичні завдання: опитування за матеріалами лекції

3. Практичні завдання. На основі представлених даних:
· загальна оцінка ділової активності;

· аналіз показників ділової активності;

· факторний аналіз одного з показників;

· аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості (розрахунковий баланс підприємства);

· аналіз внутрішньої ділової активності (матеріальні, трудові ресурси).

4. Самостійна робота.
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